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COMO MONTAR
UMA VITRINE QUE

VENDE 40% MAIS
EM 10 PASSOS

CRIATIVIDADE,
“PRIMEIRA IMPRESSAO E A QUE FICA”.

BOAS VITRINES VENDEM 40% MAIS.

REFLITA COM A GENTE:

VENHA COM A GENTE NESTE GUIA E DESCUBRA AS
TECNICAS INFALIVEIS PARA MONTAR UMA VITRINE INCRIVEL.



Uma das praticas mais comuns em vitrines de floriculturas
é POLUIR O ESPACO com dezenas de flores diferentes e
objetos aleatodrios. O espaco deve estar focado em algo. Por
exemplo, se for Dia dos Namorados, pense em quais presentes
sao mais procurados nessa data. Rosas? Se sim, invista nessa
flor e crie uma vitrine toda em volta das rosas, deixando-a
como protagonista e os demais objetos como secundarios.

Agqui a GRANDE OPORTUNIDADE é atrair a pessoa
gue passa na frente, para o que ela ja havia pensando
em presentear na data. Nem cogite a hipdtese de colocar
rosas do chdo ao teto. Seja moderado e mais uma vez:
foque. Se vocé tiver alguma mensagem, como desconto
ou promocao especial, lembre-se de deixa-la a vista. Quem
quer chamar a atencao para tudo, ndo chama para nada.

IMPORTANTE: cada objeto precisa estar a pelo menos
10 centimetros de distancia um do outro.



RENOVE SUA VITRINE
COM FREQUENCIA

Ok, fiz minha vitrine, ndo preciso mais me preocupar pelo

ano todo. Certo? Errado!

Vitrines devem ser RENOVADAS VARIAS VEZES no ano.
Vocé pode troca-las em datas comemorativas, promocdes
especiais, com o lancamento de novos produtos ou
ainda na troca de estacdes. Aqui vale a sua criatividade
para manter sua floricultura sempre atraente. Se ficar na
mesmice por muito tempo, vocé corre o risco de deixar o
consumir entediado e com a impressao seu negodcio nao
é inovador. Uma vitrine deve ser trocada, em no maximo,
a cada 30 dias, e a cada 15 dias devem ser trocados os

produtos, caso contrario vira paisagem.

Segundo Wagner Campos, diretor da True Consultoria
e especialista em varejo, para realizar esta renovacao
NAO E PRECISO INVESTIR MUITO. Vocé pode usar os
mesmos itens na renovagao, e alterar apenas as cores e
as combinacdes, assim como a posicao dos objetos, itens
de apoio utilizados e o ambiente de fundo. J& em datas

comemorativas, a dica é mudar radicalmente.
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Se sua floricultura é uma loja de rua, a troca de vitrine é

FUNDAMENTAL para chamar a atencdo de quem passa.

Normalmente, a maior parte das pessoas usa 0 mesmo
caminho todos os dias para ir trabalhar. O consumidor nao
vai entender porque, mas vai notar que sempre tem algo de
diferente na sua loja: sdo as trocas de vitrine fazendo com
que a atencdo dele seja fisgada, enquanto esta passando.
A sensacdo de novidade toda semana vai tornar a sua
floricultura referéncia para esse consumidor.
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LU PO RESCEN T essas sao as famosas luzes de neon ou
ldmpadas frias. Servem para passar a sensacao de tecnologia,
aspecto jovial e moderno. Esse tipo de luz pode ser usado para
a vitrine parecer uma espécie de ‘obra de arte’. Tenha atencado a
cor da luz para ndo influenciar na percepcao do produto.

LU INDIRETAL esse recurso é usado para complementar
outra luz e em geral fica escondida em alguma parte do cenario.
Nao &, necessariamente, para expor um produto. A luz indireta
pode ser usada para dar mais visibilidade a um display ou criar

um efeito ‘high tech’.
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FIQUE ATENTO AO
SEU PUBLICO ALVO v

B2otanic:

o
A primeira pergunta a fazer é: que quero .
atrair para minha floricultura? Vocé, no fundo, sabe realmente _
guem sdo os seus clientes. O gue ndo pode acontecer é vocé ! ;"
cair na armadilha de querer agradar todo mundo. O fllr%q
e da sua loja deve ser pensado para a sua ! I i “
clientela fiel. Ou entado, dentro da sua estratégia de negdcios, se
voceé estiver tentando mudar de publico. A sua vitrine deve ter .1_.. -’_
a de quem vocé quer que frequente a sua 3
loja - e ndo a sua. Por exemplo, se o seu publico alvo for jovem,
o ideal € montar uma vitrine que misture dinamismo e ousadia.
Cada grupo de pessoas tem um conjunto de coisas que gosta
- 0 que vocé deve fazer, nessa vitrine, é juntar esses elementos

de forma harmdnica com os seus produtos.
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Vocé deve ter algo em mente quando for montar

O QUE USAR NA VITRINE? sua vitrine: QUAL HISTORIA ELA VAI CONTAR?

Vocé ndo pode simplesmente jogar objetos

aleatorios. Ela deve ter um conceito. Se for Dia das
Maes, seria bacana tratar de afeto, carinho - talvez mostrando
a relacdo de um filho com sua mae. Mantenha a mente aberta
e busque inspiracao.

Ja ficou provado: histérias chamam 50% mais a atencao
do que apenas informacdes aleatdrias. Histdérias cativam as
pessoas, sdo elas que fazem com que a atencao seja capturada.

Pense em FILMES, NOVELAS, SERIADOS, LIVROS. Tudo em
sua volta tem uma narrativa. Vocé, sua loja, seus funcionarios:
todos temos uma algo para contar. Com sua vitrine ndo deve
ser diferente. Use esse espaco para cativar, contando algo.

Para construir esse ‘cenadrio’ - esse roteiro - vocé pode usar
objetos muito simples! Entre os mais comuns estao cubos,
adesivos, papel, plasticos, entre outros.

Escolha um ELEMENTO DECORATIVO gque sera o centro. Por
exemplo, no dia das maes, pode ser um objetivo ou manequim
gue lembre a data. Aproveite e use os objetos para construir a
sensacdo de profundidade.
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EXPONHA PRODUTOS
DE VARIOS PRECOS

ATRAIR PUBLICOS

DIVERSIFICAR,

FOCO NO
PRECO,



9 ATENC;AO AOS DETALHES B |
- ] ’
PRESTE ATENCAO

OUTRA DICA VALIOSA:

VALE A PENA.

MAS ATENCAO:



[luminacdo é fundamental, mas USAR BEM AS CORES

também é. Elas dao vida a vitrine, e por isso, sdo um dos fatores
mais importantes para atrair clientes. Mas aqui é preciso ter
muita cautela, pois as cores escolhidas devem ser harmdnicas.
O ideal é utilizar trés cores na vitrine.

Veja algumas dicas sobre como usa-las:

- TONS VIBRANTES sado para vitrines de verao e tons frios
para o inverno;

- VITRINES PARA DATAS MASCULINAS (como dia dos pais)
devem ter cores mais claras (bege, branco e marinho)

- VERMELHO é uma 6tima opcao para liguidacoes;

- ROSA e o AZUL sao bons para datas infantis;

- Tenha atencdo com o AMARELO, que apesar de chamativo
e vibrante, tira o foco do cliente em relagao ao produto.

Quando falamos em floriculturas, a exposicdo das proprias
flores também influencia na questdo das cores. Por isso,
trabalhe as cores dos elementos das vitrines e das flores de
maneira harmoniosa. Uma dica valiosa é usar mobilidrio neutro
para o destaque ficar nos produtos, que ja sdo coloridos.
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BONUS

ATENCAO AS
QUESTOES LEGAIS

TUDO PRONTO?

LETRAS:

A PRAZO:

PORCENTAGENS:

EXIBIGAO:
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EXIBICAO:

1. UTILIZAR LETRAS

2. EXPOR PRECOS

3. UTILIZAR CARACTERES APAGADOS,

TUDO PRONTO? 4. INFORMAR PRECOS PARCELAS,

5. INFORMAR PRECOS MOEDA ESTRANGEIRA,

LETRAS:

6. UTILIZAR REFERENCIA

A PRAZO: 7. ATRIBUIR PRECOS DISTINTOS
8. EXPOR INFORMACAO REDIGIDA
PORCENTAGENS:



PODE SER UMA OPCAO

EXPOSTOS EM GONDOLAS



PARA CONCLUIR

pode ser o que faltava para vocé alavancar as suas vendas e atrair mais clientes. Usar diversas
combinacdes e inovar nesse espaco é uma excelente estratégia, gastando pouco para aumentar o faturamento da sua floricultura.
Além disso, o espaco pode servir para € anunciar que sua empresa esta com produtos novos nas
prateleiras. E lembre-se, sempre faca a sua vitrine integrada as suas campanhas promocionais, que podem ser com panfletos,
catdlogos ou propaganda online.

NOS VAMOS TE AJUDAR! SEJA PARCEIRO DA UATT?

Mesmo com todas essas dicas, pode continuar parecendo Também estamos a sua disposicdo para ajudar a
dificil nao é mesmo? Com mais de 13 anos
Se ficou qualquer duvida, ndo hesite em entrar em contato de mercado, estamos presentes em mais de cinco mil lojas,
conosco no blog . papelarias e floriculturas, com nossos produtos. Conheca-os

Estamos a sua disposi¢cao para ajudar no que for preciso. clicando aqui.

Se vocé tem interesse em conhecer um pouco melhor nossa
proposta de negodcio e quer 0 seu
faturamento,
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http://boasvendas.uatt.com.br/contato/
http://boasvendas.uatt.com.br/seja-um-parceiro-uatt/

ACOMPANHAMENTO

Nossos representantes comerciais sdo mais do que vendedores - sdo verdadeiros consultores de venda, treinados para deixar
a SUA LOJA muito MAIS LINDA E VENDEDORA.

Sendo parceira da Uatt?, sua floricultura vai ter um calendario de campanhas bem definidos para o ano todo. Na maior parte
das nossas campanhas, as datas comemorativas sdao as mesmas que as do seu negocio: dia da mulher, dia das maes, dia dos
namorados, natal e etc. Dessa forma, todo o nosso esforco de comunicacao vai te ajudar a vender mais. Sem falar dos materiais

de comunicacao gratis para vitrines que fornecemos.

CLIQUE AQUI E SAIBA MAIS.
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SOBRE A UATT?

Somos jovens, pois vivemos de bem com a vida, aproveitando
cada momento. Somos divertidos, dinamicos e surpreendentes.
Nos reinventamos a cada dia e valorizamos o nascer de cada
sSorriso, cada expressao positiva e sincera.

Somos vivos como a hatureza.

Somos encantadores e nos encantamos com o nosso trabalho.
Somos flexiveis e nos adaptamos as mais diversas situacdes.
Somos descontraidos e afetuosos, pois acreditamos que, assim,
espalharemos coisas boas e construiremos um mundo melhor.
Cultivamos nossos valores, nossa e nossa trajetoria
de maneira emocionante e envolvente.



