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Trabalhar com fotopresentes é umas das soluções, porém hoje a concorrência com esse produto está cada vez
maior, pois até mesmo um supermercado releva fotos e vende fotopresentes personalizados. Além disso, o
trabalho e os custos para deixar um produto personalizado e com qualidade, acaba deixando a lucratividade das
lojas, baixa.

Inovar é preciso, ainda dá tempo!

Para se destacar no mercado diante dos concorrentes e ainda ter uma boa lucratividade no produtos vendidos,
pode parecer um pouco fora da realidade para as lojas de foto e revelação, não é mesmo?

Mas não é, ainda dá tempo de inovar, mas é preciso de análise, planejamento e o principal, vontade de crescer.

Pensando nisso, nós criamos um Guia de como inovar o mix de produtos da forma correta.

Boa leitura!

Introdução
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Saber identificar o público que a sua empresa deseja atingir deve ser o item principal para que você possa inovar
o seu mix de produtos da maneira correta.

Sem essa identificação suas estratégias de novo produtos pode ser totalmente em vão.

Análise do público alvo
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Algumas definições são essenciais para identificar o seu público alvo, como:

• Classe social;
• Faixa etária;
• Comportamento;
• Gênero;
• Gostos e sonhos e
• O que o motiva a comprar presentes.

Todos esses itens precisam ter uma resposta de acordo com o seu negócio e com a linha de produtos que você
deseja vender.



O que você acha de sair comprando produtos e colando na sua loja sem planejamento algum acreditar que tudo
vai vender? A famosa compra por impulso, empolgação e por falta de planejamento.

Não, isso não funciona!

A falta de planejamento é um dos principais motivos pelos quais as empresas acabam não se mantendo por
muito tempo no mercado, segundo Pesquisa realizado pelo Sebrae em 2014, 55% das empresas fecham antes do
seu 1° ano de vida, por falta de planejamento.

Planejamento

05

http://www.sebraesp.com.br/arquivos_site/biblioteca/EstudosPesquisas/mortalidade/causa_mortis_2014.pdf


Pensando em seu público alvo e também em seu planejamento,
nós separamos uma linha de produtos que combinam com sua
loja de foto e revelação.

Esses produtos são conhecidos como presentes criativos, que
além de oferecer uma ótima margem de lucro para sua empresa,
eles vendem o ano todo.

Separamos os produtos por momentos, onde sua loja pode
ampliar o mix, vendendo também em datas sazonais.

O Mix ideal para sua loja
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Fotografia



Venda mais o ano todo!
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O mix de produtos apresentado aqui, você
encontra na Uatt?, que é fornecedora e referência
no mercado de presentes criativos que giram o
ano todo. Além disso, a Uatt? oferece suporte para
os seus lojistas com especialistas em varejo,
colaborando assim para o aumento das vendas de
seus clientes.

Com um preço diferenciado para lojistas, a Uatt? se
destaca no mercado por oferecer um mix de
presentes criativos com uma margem de lucro de
até 60%.

Onde encontrar
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uatt.com.br/boasvendas/seja-um-parceiro-uatt/
uatt.com.br/boasvendas/seja-um-parceiro-uatt/
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Somos jovens, pois vivemos de bem com a vida, aproveitando 
cada momento. Somos divertidos, dinâmicos e 
surpreendentes.
Nos reinventamos a cada dia e valorizamos o nascer de cada 
sorriso, cada expressão positiva e sincera. Somos vivos como a 
natureza.

Somos encantadores e nos encantamos com o nosso trabalho.
Somos flexíveis e nos adaptamos às mais diversas situações.
Somos descontraídos e afetuosos, pois acreditamos que, 
assim,
espalharemos coisas boas e construiremos um mundo melhor.

Cultivamos nossos valores, nossa história e nossa trajetória

de maneira emocionante e envolvente.

Sobre a

uatt.com.br/boasvendas/seja-um-parceiro-uatt/
uatt.com.br/boasvendas/seja-um-parceiro-uatt/

